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Asamblea Anual 
Extraordinaria

El pasado 27 de junio se realizó en INIA Treinta
y Tres la Asamblea Anual Extraordinaria de
la Asociación Cultivadores de Arroz. La Asam-
blea tuvo una modalidad híbrida, con una muy
buena participación presencial y virtual de
sus asociados, asistiendo 120 personas de for-
ma presencial y 22 conectados vía Zoom.

Negociación del precio provisorio 23/24

 actividad

En el desarrollo de la misma se presentaron las ac-
tividades y gestiones de ACA, se analizó la situación
actual y las perspectivas del sector, a la vez que se
planteó la negociación del precio provisorio y el
análisis de la nueva forma de venta tipo spot. En el
fnal se destacó el tema que más inquietud y expec-
tativa genera en los socios que es la negociación de
precio, en este caso la negociación de precio provi-
sorio correspondiente a la zafra 2023/2024.
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Orden del día de la reunión

1. Designación de secretario para la Asamblea

2. Evolución de gestiones de ACA en el primer
semestre 2024

3. Puntos de recibo de las industrias

4. Situación actual de la producción

5. Negociación del precio provisorio 23/24

6. Venta de arroz spot

7. Otros

Por la Comisión Directiva de ACA se hicieron presen-
tes el Sr. Alfredo Lago (Presidente), Ing. Agr. Guiller-
mo O´Brien (Vicepresidente), Ing. Agr. Santiago Fe-
rrés (Tesorero), Tec. Agrop. Juan Miguel Silva (Vocal),
Ing. Agr. Leonardo Olivera y los directivos Ing. Agr.
Eduardo Ensslin, Ing. Agr. Hernán Zorrilla, Sr. Alfon-
so Gómez y Sr. Augusto Predebon. Marcos Ferrés fue
elegido como productor socio de ACA para desempe-
ñar el cargo de secretario de la Asamblea.

La situación actual de costos presenta una pequeña
variación en relación a un año atrás, principalmente
con una baja en el precio de los insumos, pero con
costos al alza en moneda nacional (cabe recordar
que el año 2023 presentó el mayor aporte de salarios
de la última década) producto del atraso cambiario
que impactó en todo el sector agroexportador. Por
otra parte, este año se reportaron costos adicionales
en un 3 % por costos operativos e imprevistos al mo-
mento de la cosecha, lo que afecta directamente el
margen del productor.

La productividad nacional se encuentra afectada
por episodios climáticos, pero se concretan dentro
de los promedios de la última década con un rendi-
miento promedio de 8.816 kg/ha SyL, lo que signif-
ca 176 bolsas/ha.

A
C

T
IV

ID
A

D
ES

9

Este rendimiento se considera bueno para el año
en cuestión, ya que climáticamente es catalogado
como uno de los más adversos de los últimos tiem-
pos, particularmente durante el trimestre de cose-
cha. Los rendimientos alcanzados hablan muy bien
del sector y de los materiales utilizados que nos
mantienen dentro de los mejores del mundo.

Precio provisorio 2023/2024

La negociación se da en una zafra con antagonis-
mos, por un lado, a nivel productivo complicaciones
climáticas y operativas de las más hostiles del últi-
mo tiempo. En contraposición, valores de exporta-
ción que superan el máximo de la última década y
que “pasando raya” compensan los altos costos pro-
ductivos e industriales que tiene la cadena.

Otro acontecimiento que comenzó a gestarse el pa-
sado año y se concretó con el inicio de ventas de este
es el mercado spot, en el cual tanto productores que
participan del precio convenio como productores in-
dependientes tienen la oportunidad de operar con
un precio que excede al precio convenio.

¿Cómo nos paramos en el primer
semestre del año?

Al 14 de junio se lleva comercializado un total de
59 % de la zafra. Las ventas de cargo a Europa man-
tienen la tónica de un año atrás y toman preponde-
rancia las ventas de arroz blanco.

El volumen total a comercializar se subdivide en: el
volumen del propio precio convenio y el volumen
del spot, tanto de productores del precio convenio
como de los productores independientes que en-
tran a participar de dicho negocio. Remarcamos que
el volumen del spot de los productores del convenio
sí entra a jugar en el volumen comercializado.
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Toneladas Paddy 283.896 323.320 444.997 321.409 421.194
eq. 58 %

FOB (usd/tt) 336,44 398,6 362,3 440 506
Paddy eq. 58 %
+ subproductos

% zafra vendida 43% 39% 57% 42,5% 59%

Toneladas 68.776 - 78.516 72.155 21.918

FOB (usd/tt) 305,74 No ventas 293,20 388 480,45

ARROZ ELABORADO

ARROZ PADDY

Z 19/20

Z 19/20

Z 20/21

Z 20/21

Z 21/22

Z 21/22

Z 22/23

Z 22/23

Z 23/24

Z 23/24

Ventas de arroz elaborado al 15 de junio de cada año (precio provisorio)

Ventas de Arroz Paddy al 15 de junio de cada año (precio provisorio)

 actividad

Principales destinos de arroz elaborado Principales destinos de arroz paddy

1_ UE: 54% 1_ VENEZUELA: 70%

2_ BRASIL: 20% 2_ PANAMÁ: 30%

3_ PERÚ: 12%

4_ MÉXICO: 9%

5_ OTROS: 5%

Ventas arroz con cáscara 21.918 10.182 8.600

Ventas arroz elaborado 421.194 50.228 12.273
(paddy eq. 58 %)

TIPO Precio convenio Spot de productores
del convenio

Spot de productores
independientes

Resumen de volúmenes
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Moción de la Asamblea

1 La Asamblea resuelve aceptar la negocia-
ción de precio provisorio correspondiente

a la zafra 2023/2024 y apoyar por unanimidad la ac-
tuación de la Comisión Directiva.

2 Exhortamos a las industrias arroceras a reali-
zar negocios de ventas de arroz con cáscara en

mayor proporción, dadas las condiciones de precio
de este producto, la demanda de países de Centro-
américa y el Caribe y los altos costos del país, que
impactan negativamente en la industrialización y
valor agregado del arroz.

3 En consecuencia, de haberse realizado di-
chas ventas, el ingreso al productor podría

alcanzar niveles superiores.

4 Respecto al nuevo contrato de ventas spot,
se enfatiza que el objetivo de captación de

volumen del sistema no está cumpliendo con las ex-
pectativas esperadas. Asimismo, los diferentes pre-
cios ofertados al spot del precio convenio no han sido
atractivos para ingresar en este tipo de negocios.

5 Los puntos de recibo de las distintas in-
dustrias generan limitantes operativas y

costos implícitos al productor que se vieron releja-
dos durante todo el período de cosecha, incluso no
cumpliendo el contrato establecido.

6 A nivel país, remarcamos que la compe-
titividad se mantiene erosionada por las

variables macroeconómicas que llevan a la primari-
zación de las exportaciones. ◼

 actividad


